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楼盘动态楼盘动态

江景房，沿资江、邵水开发兴起

随着多年来江岸线的开发，从2003年
起我市陆续出现了雅境·水映名城、状
元府邸、步月星城、公园1号、华商·新
外滩、东湖雅韵等数十个临江而建的房
地产项目。放眼望去，这些高低不同的
建筑在城市上空形成了极其富有动感韵
律的城市天际线。当然，与大城市的江
景豪宅相比，还存在一定的差距，普遍
都是地块面积偏小、楼盘体量不大，产
品设计受局限。

近几年，随着市区新开发项目的不断
推出，江景房项目再次进入了大众视野。
4月21日，北塔区魏源路与雪峰路交会处，
一个“府系”风格的房地产项目——湾田·
望江府工地机器轰鸣，营销中心正在施工
装修。

外享一线南向江景自然环境的湾田·
望江府位于雪峰大桥北端，总占地88亩，规
划由 12 栋高层住宅、一所幼儿园、约 4000
平方米的商业、及1.2万平方米的中心园林
景观等组成。以“揽资江，定城央！”气势构
筑宜居江居新样本，是知名房企湾国集团
继成功开发新邵湾田广场后进军邵阳的第
二盘。预计两年内，这里将崛起一座25万
平方米的高端住宅小区。

江景房，特色楼盘的代名词

江景房也是城市特色楼盘的代名词。
“一线江景推窗见”“十里江景入户来”江景
资源也成为丈量生活品质的标准，被引入楼
盘的宣传，成为项目最大的卖点之一。作为
特殊的楼市产品，江景房的价格比同区域的
其他楼盘每平方米约高200-300元，同楼盘
临江户型与其他户型价格又有所不同。

热销楼盘——江岸景苑位于资江一桥
北端，作为拥有优越的风景资源江景房，把
采光通透、观江赏景等因素都纳入设计范
畴，最大限度地把江景引入室内，所有主题
均围绕着“一线江景”展开，目的只为了淋漓
尽致地发挥“江景”的最大优势。像166平方
米四房户型有三个阳台，其中设计了一个面
朝资江的7米观景阳台，让人感受到高端大
气。“项目一期已全部交房，目前所销售6#、
7#均价在5500元，其中，江景复式房售价近
7000元一平方米”，销售人员介绍道。

看风景，让置业者动心

晨起看碧水蓝天，入夜观灯火通明，闲
暇徒步岸堤，忙时任江风洗去疲惫……
这些正是江景房的魅力所在，尤其对追求
居住品质的购房者来说，拥有优美的居住
环境和独特的景观视野，都会让居家满意

度直线提升。
不少欲购买江景房的购房者表示，产

品可以复制、水景设计可以复制，然而江景
资源却无法复制，“买江景房不但可俯瞰一
江春水向东流以外，更多的是对岸的万家
灯火以及自然风光，可感受两岸城区功能
互补、要素融合带来的新变化。”一位在江
院·城市森林定了套三居室的夏女士透露
出对江景生活的向往。有了水的灵动和生
命力，所以对于购房者来说，想买到物有所
值的房子，江景房无疑是个不错的选择。

正确区分江景房等级

由于资江、邵水沿江两岸地块资源有
限，故而拥有江景资源的房源尤为稀缺，能
够占据有限的江河资源，方能凸显自身身
份的与众不同。但并不是所有的江景房都
像广告词说得那样，“面向江河，春暖花
开”，江景房也有等级之分，他们之间的差
别可不只是一点点。

紧靠江边的房子，叫做一线江景房，二
线江景一般只能远看到江，而三线江景房
只是距离江边较近，去江边比较方便而
已。针对距离江的远近不同，房子的价位
也是不相同的，因此购房者在购买前最好
是实地去看一看，再了解一下城市规划，以
免被广告所“忽悠”。

十里江景十里江景入户来入户来
————聚焦邵阳聚焦邵阳““江景房江景房””

唐明业

近揽资江，承袭恒大23年精工经验
的邵阳恒大未来城位于邵阳市大祥区宝
庆西路与大祥路交会处 （原邵阳二纺机
厂址），总占地面积约 18.87 万平方米，
规划总建筑面积约76万平方米，是恒大
集团进军邵阳的第二个房地产项目。

邵阳恒大未来城内配欧陆湖景园
林，以七重立体园林为设计理念，全冠
移植引入原生树种打造品质园林。项目

规划了近 7 万平方米的集吃、喝、玩、
乐、购于一体的大型商业综合体，在多
功能综合楼里配备了室内恒温游泳池、
台球室、舞蹈室等健身休闲场地。为了
保障业主居家无忧，项目聘请了恒大集
团旗下金碧物业提供“1530”式贴心服
务：1分钟记录，5分钟到达，30分钟维
修，可在第一时间为业主解决问题。

据了解，项目工程建设正有序进

行。目前，一期 1#、2#、6#已如期交
房，3#、4#、5#、7#外立面装修和内装
修正逐步进行；二期：8#、9#、12#、
13#已全面封顶，正在进行外墙抹灰施
工；10#、11#主体结构修建至28层。4
月21日上午，一期2#栋业主林阿姨带着
孙儿在小区漫步玩耍，享受都市的诗意
园林生活。

唐明业 陈玲 摄影报道

园林小区 盛境绽放

4月22日下午，住在江北中驰公馆的唐一一说起现
在的居住环境，表示非常满意，在城里有房，老家有别墅，
回想起自己的奋斗历程，他感觉历历在目。

唐一一今年58岁，老家在邵阳县。很小的时候，他们
一家7口人就挤在一间不足30平方米的土砖房内，房子
是卧室，也是客厅和餐厅，上个厕所都要走出家门好远。
他当时的梦想就是以后一定要将这个旧房子改成大大的
房子，让自己拥有一个独立的空间。

1982年，高考失利的他，在同村人的带领下来到了
邵阳城区打工，当时跟着做木工，每天窝在工棚里睡觉，
那种日子特别难受。

后来看着很多人在卖毛大衣，似乎挺赚钱，他也跟着
做起了这个生意，记得第一次上门推销是在县里的一家
单位内，因为年轻，去推销感觉非常不好意思，但是想着
如果不走出第一步，自己的梦想就无法实现，硬着头皮就
进去了，在经过一番口头推销后，居然成功地卖出了第一
件衣服，这让他自信心一下就爆棚了，顺着旁边的办公室
一个个推销，并且还留下了自己的电话号码，称以后有任
何质量问题可以联系他。

因为有了第一次的经验，随后的工作做起来就轻松
多了，短短一年的时间他就赚了第一桶金。这时他又萌生
了一个想法：去别人家拿货，这中间被人赚取了不少的差
价，如果能够自产自销，那就能够多赚一点。说干就干，他
从厂家直接拿到版，进了一些原材料，开始自己在家进行
裁剪，销售。

两年后，他就又大赚了一笔，当时第一件事情就是想
着改善自家的居住环境，便回到乡下砌了一层楼的平房。

“我砌平房是1985年，当时在村里算是非常早就住
上红砖房的人，看到村里人羡慕的表情，自己心里也非常
自豪。”唐一一说。

房子砌好后，他又回到了城里继续做生意，因为妻子
生了三个孩子，长期在外奔波不能好好照顾家庭，便在布
艺批发市场租了半个铺面做起了布艺生意，因为资金有
限，买不起房，只能租房住。

因为夫妻同心，生意做得也很红火，1994年，他们花
7万元在汽车东站附近购买了一套三室两厅的商品房。
唐一一说，当时的感觉就是终于在城里立足了，有自己的
家了，心里美滋滋的。

“不知道是不是自己的心理作用，自从买了房子后，
生意就做得顺风顺水，短短几年的时间又买了两间铺
面。”唐一一说，生活条件好了，就想不断改善自己的生活
居住环境，当时看到火车南站这边很多安置地在找买主，
便和几个朋友合伙盘下了五间门面地，并且自己将楼房
砌了上去，分得了两套住房，每套房子面积有180平米。

随后，看着电梯房逐步兴起，唐一一又购买了一套电
梯房，称等着自己老了，爬不动了，就住电梯房，不需要上
下楼。

但随着年纪增长，他回乡养老的心思也越来越重，
2015年，他将老家的平房推倒，修建了一栋三层楼的别墅。

“我这辈子知足了，虽然比不上别人的大富大贵，但
是也实现了小康。感谢国家的政策好，让我们的日子越过
越好。”唐一一说。

从土砖房到别墅
邵阳日报记者 陈星
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“仁者乐山，智者乐水”，纵观古今中外，倚江而
居，择水而憩，是人们对理想生活的共同期望。直到现
在，城市愈发寸土寸金，在这片由钢筋水泥浇筑而成
的森林之中，江河湖海早已成为不可再生的稀缺资
源。因此，逐水而居，依旧是人们所推崇的生活方式。

回看邵阳，十桥卧波，南北相通相融，城区桥梁

不断增加，市民出行日益便捷，城市发展实现了质
的飞跃，更令其两岸成为当今城市人居理想之地。
碧波荡漾的资江、邵水穿城而过，有着得天独厚的
地理水源优势，给予了这片土地无限生机。也让更
多的邵阳人愿意傍水而居，渴望拥有高品质、配套
齐全的江景房。


